深圳建行300亿大手笔支持文化产业 

欲做“文化+金融”合作领跑者

5月14日，从第六届中国（深圳）国际文化产业博览交易会传来令人振奋的消息，建行深圳市分行代表金融业在文博会签约仪式上发表讲话，与深圳市文化产权交易所正式签订总额为300亿元的战略合作协议，显示了该行全方位加强和改进对文化产业金融服务的战略意图。
根据协议，双方将建立“相互支持，长期合作，共谋发展”的战略伙伴关系，以实现资源共享，充分发挥各自优势, 更好地支持我国文化产业发展。建行将通过筛选、评审，选择有潜力的企业和项目进行重点支持和培育，重点投放深圳市具有较高成长性、高附加值的文化产业企业，同时引荐创投企业、文化资本等与深圳文交所平台内的文化产权项目进行对接。
据悉，早在去年11月深圳市文化产权交易所尚在筹建之时，建行即与文交所签订了战略合作协议，通过文交所平台的信息聚集、投融资服务和创新推动，共同推动文化产业融资的创新。在文交所的支持和策划下，同源公司以收藏的苏绣艺术品作为担保，获得了建行的３０００万元贷款，迈出了国内银行艺术品融资的重要一步。
本次签约正逢建设银行总行贯彻执行中宣部等九部委关于金融支持文化产业振兴和发展繁荣指导意见出台的东风，依托文交所这一产业高地和战略高地，此次签约将迅速提升建行对文化产业的影响力、渗透力和覆盖面。
文化产业点燃银行热情
文化产业已成为近年我国经济一个新的增长领域，并在今年“两会”报告中被列为2010年政府八项工作重点之一，国家和各地方政府出台了多项政策鼓励文化产业发展。深圳市自实施“文化立市”战略以来，短短几年时间，文化产业取得了长足的发展，已经成为深圳市四大支柱产业之一，近５年来，深圳市文化产业增加值以年均约２０％的速度增长。
文化产业巨大的潜力和广阔的发展前景吸引了金融业的积极介入。据建行深圳市分行有关负责人介绍，该行近年来持续加大金融业支持文化产业力度，既是促进文化大发展大繁荣的需要，也符合该行发展低碳经济、推广绿色信贷的政策导向，是该行拓展业务范围、培育新盈利增长点的重要契机，有利于其信贷结构调整和优化。同时建行支持文化产业的发展除了获取良好经济效应的同时，更为重要的是看中了文化产业可以极大地提升社会福利，获得较好的社会效益。

深圳建行探索融资新模式全国领先  
众所周知，文化产业大部分企业存在“软件发达，硬件不足”、没有统一标准衡量企业价值（如知识产权质押尚未被银行接受）等特点，在银行融资方面存在着诸多障碍。作为深圳市四大支柱产业之一的文化产业在走向全国的同时，如何借助金融实现飞越是一个亟待解决的课题。

自将文化产业作为重要发展方向以来，针对文化产业的特点，深圳建行以制度建设、产品创新为主线，不断探索和建立服务文化产业的新模式。该行以处于成熟期、经营模式稳定、经济效益较好的文化企事业单位为重点对象，加大产品研发和创新力度，围绕供应链融资、融资租赁、投行业务、金融衍生产品、消费信贷产品、版权融资、数字化服务等重点产品，推动多元化、多层次的信贷产品开发和创新。对于具有一定规模的文化企业，建设银行以互保金贷款为主，辅以建行独具优势的厂房建设贷款；对于中小企业，建设银行积极探索联保联贷、再担保、定单融资等方式提供金融支持。

据了解，深圳建行目前已经和文化产业内众多优质企业建立了业务合作关系，授信客户涉及黄金珠宝、广播影视、文化艺术、文教体育、图书、娱乐、动漫。截至今年4月末，深圳建行发放的文化产业企业贷款余额达69亿元，有力地支持了深圳文化产业的发展。
除了融资模式的不断创新，深圳建行还在不断完善对文化产业优质企业全流程的配套服务，尤其是具有上市潜力的企业，在初创期、发展期、Pre-IPO、IPO及Post-IPO等各个阶段提供信贷、财务顾问、监管、结算等服务，争取打造一批深圳市文化产业的上市企业。“我们的目标就是通过努力创新和全方位的服务，促进深圳文化产业的大发展，从而使建行成为深圳文化与金融合作的行业领跑者。”建行深圳市分行负责人在接受记者采访时表示。
相关链接 深圳建行文化产业融资创新模式及成果
· 2005年，深圳建行首创联贷联保贷款模式，解决珠宝行业企业普遍抵押不足的问题，截止2010年4月末，已对 48家黄金珠宝企业发放 9批联贷联保小组贷款，合计授信金额7.6亿。
· 2007年，深圳建行利用联贷联保模式，对大芬油画村３家油画上下游企业发放人民币９００万元贷款，开创银行对文化企业无抵押授信之先河。

· 2007年深圳建行联合深圳市政府推出的民营领军企业互保金贷款业务，得到广泛关注和认可，雅图、百泰等轻资产文化企业纷纷申请互保金贷款，截止截止2010年4月末，建行累计审批通过42亿元，市场占比70％以上。
· 在2009年第五届文博会开幕式上，建行作为唯一银行与11家文化企业举行了战略合作签约仪式，与多家公司的合作结出丰硕成果：建行授信２亿元的国内目前最先进的动漫制作基地-环球数码大厦即将封顶；利用深圳市政府的再担保贷款，天朗公司获得了急缺的流动资金，在国际市场上进一步提高了影响力；与深圳市同源南岭文化创意园有限公司、文博会组委会合作，首创国内银行艺术品融资模式。

